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 Erhalten Sie 5 inspirierende Ansätze für die Gewinnung von 
Neukunden 

 
Darauf dürfen Sie sich freuen 

• Warum Neukundengewinnung wichtig ist 

• Kurze Analyse: wo steckt unaugeschöpftes 
Potential für Ihr Geschäft 

• Inspirationen zur Neukundengewinnung für 
Ihr Geschäft 

• Weniger ist mehr: Zusammenspiel zwischen 
Kunden gewinnen, halten & zurückgewinnen 

• Erfahrungsaustausch unter den Kursteil-
nehmenden: was kommt gut an, was 
weniger 
 

Das bringen Sie mit 
- Ihre Positionierng im Markt: warum soll ein 

Kunde gerade in Ihrem Geschäft kaufen? 
- Drei Beispiele, wie Sie mit Ihrem Geschäft 

KundInnen gewinnen. 
- Drei Beispiele von Neukundengewinnungs-

aktionen, die Sie als KundIn kürzlich selber 
erlebt haben. Es dürfen solche sein, die Sie 
als positiv oder weniger positiv erlebt haben. 

 
Leitung 
Thomas Meier, Geschäftsleiter florist.ch 

 
Datum 
Dienstag, 25.06.2024, 13.00 - 17.00 Uhr 
Blumenbörse Littau   
 
Preis 
Early Bird (bis 25.04.2024)  
CHF 130 Mitglieder, CHF 230 Nichtmitglieder 
Normalpreis (bis 11.06.2024) 
CHF 160 Mitglieder, CHF 260 Nichtmitglieder 
Last Minute (ab 12.06.2024)  
CHF 190 Mitglieder, CHF 290 Nichtmitglieder 
 
 
Anmeldung 

Bis 17.06.2024 (limitierte 
Platzzahl) über www.florist.ch, 
Kurse und Workshops, 
Jahresprogramm.  

Bei Fragen bitte unter Telefon 044 751 81 76 
melden. 
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